Lesidee Eerlijke winst
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	1

	Korte omschrijving van de les
	Deze les helpt leerlingen nadenken over rechtvaardigheid in consumptiegedrag. Door ervaringen, Bijbelse begrippen en reflectie leren ze bewust keuzes maken rond eerlijke prijzen en arbeidsomstandigheden.

	Les op hoofdlijnen

	Doelen

· De leerling ervaart wat een onrechtvaardige behandeling als koper is.
· De leerling kan deze ervaring verbinden aan zijn eigen consumptiegedrag, met behulp van de begrippen mispat (recht) en tsedakah (gerechtigheid).

Inhoud en verloop
Fase 1 – Onrecht ervaren (leerlingen zijn klant)  

Start de les met een “geheime markt”. De helft van de klas is verkoper, de andere helft klant. De verkopers krijgen vooraf een instructie die de klanten niet kennen. Zij moeten verschillende prijzen vragen voor exact hetzelfde product (aardbeien), afhankelijk van het type koper dat voor hen staat. De kopers zijn verdeeld in drie categoriën: volger, twijfelaar en onderhandelaar.  
Hierbij is het belangrijk dat het verschil zichtbaar en voelbaar wordt. Het product is identiek, maar de prijs verschilt. 
Wat er vervolgens gebeurt, is interessant. Leerlingen gaan onderling vergelijken. Binnen enkele minuten ontstaat er ongemak: “Hé, hij betaalde minder.” Dat moment gebruik ik. Stel dan alleen de vraag: 
“Waarom vinden jullie dit oneerlijk?” 
Geef nog geen uitleg. Noteer hun woorden op het bord: “niet gelijk behandeld”, “zelfde product”, “oneerlijk”, “voortrekken”. Op dat moment is het morele besef al aanwezig. 

Fase 2 – Duiding met mispat en tsedakah  

Leg uit dat mispat gaat over recht: mensen niet benadelen op basis van wie ze zijn. En dat tsedakah verder gaat: het goede doen voor de ander, ook als dat jou iets kost. 
Verbind dit direct aan hun ervaring. Wat zij net voelden, is wat de Bijbel onrecht noemt. Een prijs wordt onrechtvaardig zodra hij afhangt van de persoon in plaats van van het product. 
Deze begrippen blijven dan niet abstract, maar landen in iets wat ze net zelf hebben meegemaakt. 

Fase 3 – Vertaalslag naar eigen consumptie  

Nu lezen de leerlingen eerst het opinie-artikel uit het RD 
Tot slot maken we de stap naar hun eigen koopgedrag.  
Stel vragen als:  
Jullie wilden zelf eerlijk behandeld worden. Geldt dat ook voor de maker van jullie kleding? 
Als jij een eerlijke prijs verwacht, mag een arbeider dat dan ook verwachten? 
Wat betekent een extreem lage prijs eigenlijk? 
Hier leg je de verbinding naar consumptie en productie. Niet beschuldigend, maar vragend. Leerlingen gaan dan zelf nadenken over goedkope kleding, fast fashion en arbeidsomstandigheden. 

Afsluiting  

Sluit de les af met een korte individuele reflectie: Wat is volgens jou nu een eerlijke prijs? 
Geef hier geen modelantwoord. Juist hun formulering laat zien wat is blijven hangen.


	Bronnen, leer- en hulpmiddelen

	· Bijlagen: 
· Instructie verkopers
· Kaartjes klantrollen
· Opinieartikel


	Deze les is ontworpen op basis van de didactische diamant.
Onderzoekscentrum Driestar educatief Gouda.
Verspreiding toegestaan indien de bron vermeld wordt.




